
  

 

 

 

 

 

• Steuerung von Umsatz, Profitabilität und Marktentwicklung in 

der Schweiz & Deutschland 

• Führung, Coaching und Entwicklung des Vertriebsteams  

• Entwicklung und Umsetzung einer nachhaltigen 

Vertriebsstrategie inkl. KPIs und Zielsystemen  

• Aktive Weiterentwicklung des Objekt- und Projektgeschäfts  

• Aufbau und Pflege strategischer Key Accounts  

• Enge Zusammenarbeit mit der Geschäftsleitung sowie 

Marketing & Kommunikation  

• Laufende Markt- und Wettbewerbsanalysen zur Identifikation 

von Wachstumspotenzialen 

Zizers (GR) / Hybrid 

Adrian Rauh, CEO | +41 79 686 84 74 

Aktuell verzichten wir auf Dossiers von Personalagenturen 

https://jobs.dualoo.com/link/eb75432b-3f9f-4d0e-8ca4-bf3ad92acb9e/apply?lang=DE  

• Eidg. Verkaufsleiterdiplom oder vergleichbare technische oder 

betriebswirtschaftliche Weiterbildungen 

• Mehrjährige Führungserfahrung im Vertrieb, idealerweise in 

der Bau- oder baunahen Branche  

• Unternehmerisches Denken, gepaart mit hoher 

Umsetzungsstärke 

• Muttersprache Deutsch (verhandlungssicher), 

Französischkenntnisse von Vorteil 

• Reisebereitschaft innerhalb der DACH-Region 

Nach Vereinbarung  

• Eine zentrale Führungsrolle mit direktem Einfluss auf die 

Unternehmensentwicklung  

• Hoher Gestaltungsspielraum in der Weiterentwicklung von 

Vertrieb und Organisation 

• Enges Sparring mit der Geschäftsleitung und kurze 

Entscheidungswege 

• Interessante Perspektiven mit Entwicklungspotenzial in einem 

stabilen und wachstumsorientierten Unternehmen 

• Attraktives, leistungsorientiertes Vergütungssystem  

Sie möchten den Vertrieb in zwei zentralen Märkten aktiv gestalten und nachhaltig zum Wachstum 
eines erfolgreichen Unternehmens beitragen? 
In dieser Schlüsselposition übernehmen Sie die Gesamtverantwortung für den Vertrieb in der 
Schweiz und Deutschland. Sie führen Ihr Team mit Klarheit und Leistungsorientierung und 
entwickeln die Marktstrategie sowie die Organisation gezielt weiter.  


